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Coachh'"lp med exportsatsning

Skaraborgsforetag far vigledning av exportkonsult 1 nytt proj jekt

TOREBODA
Att driva en lyckad
exportsatsning stiller

krav pa foretaget.

Men nu finns det kunnig
radgivning att tillga.
Inom ramen for det
exportutvecklingsprojekt
som Exportriadet och
Néaringslivscenter Norra
Skaraborg erbjuder ir en
exportkonsulent knuten
till varje foretag.

- Vi fungerar som hand-
ledare at foretaget. Pro-
jektet vinder sig till
utvecklingsbara foretag
som har export eller som
tinkt sig exportera,
forklarar projektledare
Torgny Soéderlund pa
Exportradet.

Projektet, kallat "Internationell
affarskraft”, har varit i ging ett
par veckor i den norra linsdelen
och drivs alltsd i Exportradet och
Niringslivscenters regi.

I den forsta omgangen ingar
tre foretag - Brodit AB i Karls-
borg, Hermanders AB i Tore-
boda och Plast-Petter AB i Hova.
Foretag som trots vitt skilda

branscher har mycket gemen-
samt. Eller som Peter Hermans-
son fran Brodit uttrycker det:

- Alla har samma problem och
vill nd samma 16sning.

Redan i dag har nimnda fore-
tag viss export.

- Vibérjade exportera i borjan
av 1990-talet och siljer i dag till
cirka 25 ldnder, huvudsakligen
i Europa, beridttar Peter
Hermansson vars féretag tillver-
Kkar tillbehor till mobiltelefoner.

Plast-Petter exporterar cirka
30 procent av sin forsiljning till
Finland och Norge. Hovafére-
taget tillverkar mappar, pirmar
och plastfickor med mera.

- 84 nu vill vi ut utanfér Nor-
den, sdger vd:n Alf Westerlund.

Det samma giller trycksvarvs-
specialisten Hermanders. Fére-
tagets export uppgéar i dag till
cirka fem procent.

- Nu kdnns det som att vi dr
mogna att ta steget och satsa
vidare, till att borja med siktar vi
pa Skandinavien, forklarar vd:n
Jan Engstrom.

Skriddarsytt program
Viégledning for att stirka posi-
tionen pad marknaden ges i
”Internationell affiarskraft”, ett
projekt som bygger pa att ett
skridddarsytt program tas fram
for varje enskilt féretag och dir
en exportkonsulent alltsd fun-
gerar som coach, eller hand-
ledare till det enckilda foretaget.

Till att borja med gors en ana-
lys, en sa kallad nuldgesbeskriv-
ning, av foretaget.

- Da ser vi 6ver och diskuterar

Torgny Soderlund (] f.r;(.imst) och Ulrika Akerman (lingst bak), béda fran portr&det, haller:
tradarna for exportutvecklingsprojektet. Jan Engstrom fran Hermanders AB och Peter
Hermansson fran Brodit AB deltar i projektet.

foretagets totala verksambhet,
affarsutveckling och eventuellt
vilka produkter som ska eller
kan exporteras. Med analysen
som utgingspunkt tas sedan
beslut om man ska sitta in skar-
pare aktiviteter fér en export-
satsning, forklarar Torgny
Séderlund.

De foretag som 4r osdkra pa
sin formaga att exportera
erbjuds istidllet mdojlighet att

gdra en utvirdering i form aven

sd kallad situationsanalys. Den

analysen redogor for foretagets
nulédge och forutsdttningar for
export och ligger sedan till grund
for foretagets deltagande i pro-
jektet.

- Vi forcerar inte foretag att
komma ut pa export utan det ar
nigot som maste mogna fram
med tiden, papekar Torgny
Sdderlund.

Programmet leds av erfarna
exportkonsultenter som ger
handledning eller “coachning”
at varje enskilt foretag. Under
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projektiden triffas dessutom
foretagen vid ett antal tillfdllen
for arbetsmoéten.

-1 och med att det rér sig om
olika branscher blir det mycket
korsbefruktning, konstaterar
Soderlund. ‘

Flera foretag har visat intres-
se for projektet och planer finns
for att en ny omgang ska starta
langre fram i host.
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